
À propos Notre centre de formation est spécialisé dans
l’accompagnement des entrepreneurs, des
managers, des commerciaux, dans les domaines
de la banque et l’assurance.

Développement personnel Comportement commercial Banque et Assurance
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CATALOGUE DE FORMATIONSCATALOGUE DE FORMATIONS  

“Le succès n’est pas la clé du bonheur. 
Le bonheur est la clé du succès. Si vous aimez ce que vous faîtes, vous réussirez” 

Albert Schweitzer



Nous vous accompagnons sur les sujets suivants :

Identifier et analyser les besoins du client, le conseiller et proposer une solution cohérente et appropriée.

Maitriser le processus de la recommandation personnalisée

Appréhender les marchés de produits d’épargne pertinents

Appréhender les régimes matrimoniaux, successoraux et fiscaux applicables

Appréhender les marchés de produits de santé, prévoyance et retraite pertinents et maitriser l’articulation

entre la protection sociale obligatoire et les garanties distribuées.

Appréhender le marché des produits d’assurance de biens et de responsabilités.

Formations répondant aux exigences de l’arrêté du 26/09/2018 relatif à la liste des compétences éligibles pour les actions de formation ou de
développement professionnel continus prévus par l’article R.512-13-1 du code des assurances. 

Pour répondre à vos obligations de formations réglementaires et transformer ce cadre réglementaire en véritable opportunité de formation et de développement de
compétences pour vos collaborateurs, LEYGONIE Consulting met à votre disposition différentes solutions.

Les modules qui sont présentés ici, pourraient être éligibles à la DDA, néanmoins nous attirons votre attention sur le fait qu’il appartient à l’entreprise concernée de définir, au
regard des spécificités qui sont les siennes, les thèmes qui pourraient rentrer dans leur dispositif de formation. LEYGONIE Consulting ne saurait être tenu responsable si les

thèmes des modules choisis par l’entreprise ne sont pas considérés, par le régulateur, comme pouvant couvrir les obligations DDA.

N’hésitez pas à consulter LEYGONIE Consulting pour tout autre sujet ne figurant pas
dans cette liste



MÉTHODES PÉDAGOGIQUES 

FORMATION - ACTIONFORMATION - ACTION

  Identifier et analyser les besoins du client, le conseiller etIdentifier et analyser les besoins du client, le conseiller et
proposer une solution cohérente et appropriéeproposer une solution cohérente et appropriée

Formation de
développement personnel

Pour les personnes qui ont
une mission de

commercialisation de
solutions d’assurance et

ou de banque.

Ecouter les besoins de son
client, se faire comprendre,
conseiller avec déontologie.

Etre capable de
proposer une solution

conforme aux attentes
des cl ients

OBJECTIFS & COMPETENCES

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

CONTENUS

Organisme de formation certifié Qualiopi n°QUA007162 

Êt re  capab le  de pose r  l es  quest ions  de
découve r tes  des  beso ins  c l i ents  en
respectant  la  déonto log ie  p rofess ionne l l e

Êt re  capab le  d ’app l ique r  l e  devo i r  de
t ransparence et  d ’ i n fo rmat ion l i é  à  la
déonto log ie  e t  la  rég lementat ion du
secteu r  DDA

I dent i f i e r  e t  app l ique r  la  po l i t i que  RSE de son
ent repr i se  :  comprendre  ces  not ions  et  en
comprendre  les  en jeux  e t  in té rêts .

Participation active et ludique

Travail en groupe, 

Uti l isation d’outi ls d’intell igence collective,

Mise en pratique en jeu de rôle

Identifier les éléments du client à découvrir avant d’envisager une prestation de conseil : utilisation de la
méthodes CQQCOQP.
Comprendre la notion de “besoins primaires” et notion de “besoins secondaires” : en quoi c’est important pour le
client / pour le conseiller.
Maitriser la notion de motivation du client avec la méthode SONCASE et la théorie de MASLOW
Maitriser sa proposition d’assurance et/ou banque en appliquant des méthodes de vente comme CAB / CRAC
Appréhender la déontologie professionnelle dans le respect de la politique RSE de son entreprise et sa
compagnie.
Mise en pratique avec un cas concret de découverte des besoins clients et des solutions déontologiques à
proposer.



Pour la bonne réalisation de cette formation, il faut
minimum 3 personnes et maximum 10 personnes.

Cette formation peut-être proposée en inter entreprises
ou en intra entreprises : consulter Christine LEYGONIE

pour qu’elle réponde à votre besoin.

Cette formation personnalisée peut-être adaptée à
votre besoin spécifique.

Contactez : https://leygonieconsulting.fr/

Un questionnaire en début et f in de formation
sera administré pour évaluer votre niveau de
connaissance en début de formation et vos
acquis en f in de formation.
Une gri l le d’analyse de conduite d’entretien
commercial sera remise pour permettre une auto
évaluation / une évaluation du groupe et de la
consultante formatr ice

300€ TTC ** /jour par personne avec un
minimum de 3 personnes.

** : Exonération de TVA - Art. 202 A à 202 C du CGI

Inclus : préparation de la formation avec le donneur ordre,
conception de la formation, documents mis à disposition

pendant la formation, fourniture du support de la formation
Non inclus : frais d’hébergement, transport et repas

Dates et  l ieux :  à déf in i r  avec la consu l tante
et donneur  d ’ordre

PRÉ-REQUIS & CONDITIONS D’INSCRIPTION CONDITIONS DE REUSSITE

EVALUATION

TARIF DURÉE DE LA FORMATION

MAJ : 20/06/2024

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

Christine LEYGONIE est votre formatrice.
Elle établit votre programme sur mesure

Elle est formée à Process Communication Model, 
 Elle utilise des outils d’intelligence collective dans sa pédagogie.

Issue des métiers de la Banque et l’Assurance, elle maitrise les relations interpersonnelles

La contacter au 06 62 19 41 68

Christine.leygonie@orange.fr
 

7h 

Lui ont déjà fait confiance sur ce sujet 

RENSEIGNEMENTS ET INSCRIPTION

Cette formation nécessite que vous soyez dans un

métier où l’écoute et la compréhension des besoins

de son interlocuteur est un enjeu fort dans votre

savoir faire et que vous ayez une mission de vente de

prestations de conseils (Banque et/ou assurance)



MÉTHODES PÉDAGOGIQUES 

FORMATION - ACTIONFORMATION - ACTION

    Maitriser le processus de recommandation personnaliséeMaitriser le processus de recommandation personnalisée

Formation de
développement personnel

Pour les personnes qui ont
une mission de relation
clients et qui ont besoin

de faire du
développement 

Faire d’une réussite
commerciale une force de

développement

Etre capable de
demander une

recommandation

OBJECTIFS & COMPETENCES

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

CONTENUS
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Êt re  capab le  d ’ ident i f i e r  la  sat i s fact ion de
son c l i ent  e t  la  l u i  fa i re  exp r imer .

Savo i r  fa i re  une demande de recommandat ion
act i ve  af in  de déve lopper  son por tefeu i l l e  de
c l i ents .

Participation active et ludique

Travail en groupe, 

Uti l isation d’outi ls d’intell igence collective,

Mise en pratique en jeu de rôle

Identifier les moments où il faut recueillir la satisfaction de son client et comprendre le type de questionnement
à adopter pour ne pas surprendre son client.
Analyser les freins du conseiller et du client dans ce contexte de demande de recommandation active.
Identifier les éléments à recueillir pour obtenir une recommandation qualifiée
Comprendre et appliquer la méthode 4G qui permet d’obtenir une recommandation qualifiée
Maitriser la réponse aux objections faites par son client : utilisation de la méthode CRAC
Mise en pratique de demande de recommandation active
Mise en pratique d’obtention de RDV avec un prospect recommandé



Pour la bonne réalisation de cette formation, il faut
minimum 3 personnes et maximum 10 personnes.

Cette formation peut-être proposée en inter entreprises
ou en intra entreprises : consulter Christine LEYGONIE

pour qu’elle réponde à votre besoin.

Cette formation personnalisée peut-être adaptée à
votre besoin spécifique.

Contactez : https://leygonieconsulting.fr/

Un questionnaire en début et f in de formation
sera administré pour évaluer votre niveau de
connaissance en début de formation et vos
acquis en f in de formation.
Une gri l le d’analyse de conduite d’entretien
commercial sera remise pour permettre une auto
évaluation / une évaluation du groupe et de la
consultante formatr ice

300€ TTC ** /jour par personne avec un
minimum de 3 personnes.

** : Exonération de TVA - Art. 202 A à 202 C du CGI

Inclus : préparation de la formation avec le donneur ordre,
conception de la formation, documents mis à disposition

pendant la formation, fourniture du support de la formation
Non inclus : frais d’hébergement, transport et repas

Dates et  l ieux :  à déf in i r  avec la consu l tante
et donneur  d ’ordre

PRÉ-REQUIS & CONDITIONS D’INSCRIPTION CONDITIONS DE REUSSITE

EVALUATION

TARIF DURÉE DE LA FORMATION

MAJ : 20/06/2024

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

Christine LEYGONIE est votre formatrice.
Elle établit votre programme sur mesure

Elle est formée à Process Communication Model, 
 Elle utilise des outils d’intelligence collective dans sa pédagogie.

Issue des métiers de la Banque et l’Assurance, elle maitrise les relations interpersonnelles

La contacter au 06 62 19 41 68

Christine.leygonie@orange.fr
 

7h 

Lui ont déjà fait confiance sur ce sujet 

RENSEIGNEMENTS ET INSCRIPTION

Cette formation nécessite que vous soyez dans un

métier où la satisfaction client est un enjeu important

pour vous permettre d’en faire un axe de

développement commercial.



MÉTHODES PÉDAGOGIQUES 

FORMATION - ACTIONFORMATION - ACTION
    Appréhender les marchés de produits épargneAppréhender les marchés de produits épargne

pertinentspertinents

Formation 
solutions épargne

Pour les personnes qui
doivent conseiller des

clients pour leur permettre
la constitution d’un

patrimoine privé

Maitriser les différentes
solutions d’épargne sur le

marché

Etre capable de donner un
conseil éclairé à un client
qui veut se constituer un

patrimoine privé

OBJECTIFS & COMPETENCES

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

CONTENUS
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Êt re  capab le  de donner  un conse i l  en
mat iè re  d ’épargne avec la  d i ve r s i té
qu ’ impose le  p rof i l  d ’ i nves t i s seu r  de son
c l i ent  e t  la  déonto log ie  p rofess ionne l l e
l i ée  au  p rof i l  d ’ i nves t i s sement .

Êt re  capab le  de comprendre  la  f i sca l i té  de
chacun des  p rodu i t s  d ’épargne p roposés

Participation active 

Travail en groupe, 

Uti l isation d’outi ls d’intell igence collective,

Mise en pratique avec un cas concret

Déf in i r  la  not ion d ’épargne et  comment e l l e  se const i tue :  comprendre la  not ion de
capac i té d ’épargne d ’un c l i ent .
Ident i f ie r  les  so lu t ions d ’épargne rég lementées et  non rég lementées que le  c l i ent  do i t
déten i r  pour  répondre à un beso in  cour t  te rme / moyen te rme / long te rme avec un
prof i l  d ’ invest i s seu r  qu i  va du prof i l  sécur i ta i re  au p lus  offens i f .  Comprendre la  not ion de
marchés f inanc ie rs .
Comprendre la  not ion de déonto log ie  p rofess ionne l le  dans un rô le  de conse i l  de
const i tu t ion de pat r imo ine pr i vée .
Ma i t r i se r  la  f i sca l i té  app l icab le  à chaque so lu t ion d ’épargne abordée .
M ise en prat ique avec un cas concret  et  rée l  de beso in  de const i tu t ion d ’épargne .



Pour la bonne réalisation de cette formation, il faut
minimum 3 personnes et maximum 10 personnes.

Cette formation peut-être proposée en inter entreprises
ou en intra entreprises : consulter Christine LEYGONIE

pour qu’elle réponde à votre besoin.

Cette formation personnalisée peut-être adaptée à
votre besoin spécifique.

Contactez : https://leygonieconsulting.fr/

Un questionnaire en début et f in de formation
sera administré pour évaluer votre niveau de
connaissance en début de formation et vos
acquis en f in de formation au travers d’un cas
pratique réal isée en formation.

300€ TTC ** /jour par personne avec un
minimum de 3 personnes.

** : Exonération de TVA - Art. 202 A à 202 C du CGI

Inclus : préparation de la formation avec le donneur ordre,
conception de la formation, documents mis à disposition

pendant la formation, fourniture du support de la formation
Non inclus : frais d’hébergement, transport et repas

Dates et  l ieux :  à déf in i r  avec la consu l tante
et donneur  d ’ordre

PRÉ-REQUIS & CONDITIONS D’INSCRIPTION CONDITIONS DE REUSSITE

EVALUATION

TARIF DURÉE DE LA FORMATION

MAJ : 20/06/2024

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

Christine LEYGONIE est votre formatrice.
Elle établit votre programme sur mesure

Elle est formée à Process Communication Model, 
 Elle utilise des outils d’intelligence collective dans sa pédagogie.

Issue des métiers de la Banque et l’Assurance, elle est diplômée d’un DESS en droit et gestion du
patrimoine privée.

Elle maitrise les relations interpersonnelles.

La contacter au 06 62 19 41 68

Christine.leygonie@orange.fr
 

7h 

Lui ont déjà fait confiance sur ce sujet 

RENSEIGNEMENTS ET INSCRIPTION

Cette formation nécessite que vous soyez dans un

métier où vous êtes amenés à donner des conseils en

matière d’épargne pour des particuliers et des

professionnels



MÉTHODES PÉDAGOGIQUES 

FORMATION - ACTIONFORMATION - ACTION

    Appréhender les régimes matrimoniaux, successoraux etAppréhender les régimes matrimoniaux, successoraux et
fiscaux applicablesfiscaux applicables

Formation 
juridique et fiscale

Pour les personnes qui
doivent conseiller des

clients dans la
constitution de leur

patrimoine privé

Maitriser des mécanismes
juridiques et fiscaux du

patrimoine privée de ses
clients

Etre capable de donner
un consei l éclairé

OBJECTIFS & COMPETENCES

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

CONTENUS
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Êt re  capab le  de comprendre  l ’ impact  des
rég imes  mat r imon iaux  su r  l es  cho i x  réa l i sés
au moment  de la  const i t u t ion de son
pat r imo ine p r i vée .

Êt re  capab le  de comprendre  la  f i sca l i té
app l i cab le  au  moment  d ’ une donat ion ou  d ’ une
success ion

Participation active 

Travail en groupe, 

Uti l isation d’outi ls d’intell igence collective,

Mise en pratique avec un cas concret

Identifier les différents régimes matrimoniaux applicables en France et leurs impacts dans la constitution du
patrimoine d’un client particulier.
Comprendre les notions de donation / libéralité / représentation / ordre / degré / fente successorale.
Comprendre la notion de démembrement immobilier et de quasi usufruit notamment pour une clause
bénéficiaire de contrat d’assurance vie.
Comprendre la fiscalité applicable lors d’une donation / d’une succession et notamment son impact en fonction
du régime matrimonial choisi.
Mise en pratique avec un cas concret et réel d’une situation patrimoniale existante avant un mariage.



Pour la bonne réalisation de cette formation, il faut
minimum 3 personnes et maximum 10 personnes.

Cette formation peut-être proposée en inter entreprises
ou en intra entreprises : consulter Christine LEYGONIE

pour qu’elle réponde à votre besoin.

Cette formation personnalisée peut-être adaptée à
votre besoin spécifique.

Contactez : https://leygonieconsulting.fr/

Un questionnaire en début et f in de formation
sera administré pour évaluer votre niveau de
connaissance en début de formation et vos
acquis en f in de formation.

300€ TTC ** /jour par personne avec un
minimum de 3 personnes.

** : Exonération de TVA - Art. 202 A à 202 C du CGI

Inclus : préparation de la formation avec le donneur ordre,
conception de la formation, documents mis à disposition

pendant la formation, fourniture du support de la formation
Non inclus : frais d’hébergement, transport et repas

Dates et  l ieux :  à déf in i r  avec la consu l tante
et donneur  d ’ordre

PRÉ-REQUIS & CONDITIONS D’INSCRIPTION CONDITIONS DE REUSSITE

EVALUATION

TARIF DURÉE DE LA FORMATION

MAJ : 20/06/2024

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

Christine LEYGONIE est votre formatrice.
Elle établit votre programme sur mesure

Elle est formée à Process Communication Model, 
 Elle utilise des outils d’intelligence collective dans sa pédagogie.

Issue des métiers de la Banque et l’Assurance, elle est diplômée d’un DESS en droit et gestion du
patrimoine privée.

Elle maitrise les relations interpersonnelles.

La contacter au 06 62 19 41 68

Christine.leygonie@orange.fr
 

7h 

Lui ont déjà fait confiance sur ce sujet 

RENSEIGNEMENTS ET INSCRIPTION

Cette formation nécessite que vous soyez dans un

métier où vous êtes amenés à donner des conseils en

matière de placements financiers pour des

particuliers.



MÉTHODES PÉDAGOGIQUES 

FORMATION - ACTIONFORMATION - ACTION
    Appréhender les marchés de produits santé,Appréhender les marchés de produits santé,

prévoyance et retraite et maitriser l 'articulation entreprévoyance et retraite et maitriser l 'articulation entre
la protection sociale obligatoire et les garantiesla protection sociale obligatoire et les garanties

distribuéesdistribuées

Formation 
sociale et juridique

Pour les personnes qui
doivent conseiller des

clients professionnels et
particuliers pour leur
protection sociale

Maitriser les régimes
obligatoires et les garanties
distribuées dans un contrat

de prévoyance

Etre capable de donner un
conseil éclairé à un

travailleur non salarié et un
particulier

OBJECTIFS & COMPETENCES

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

CONTENUS
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Êt re  capab le  de donner  un conse i l  en
mat iè re  de p rotect ion soc ia le  (Mutue l l e ,
i ncapac i té  tempora i re  de t rava i l ,  I nva l id i té ,
décès  et  re t ra i te )  pou r  un c l i ent  par t icu l i e r
e t  p rofess ionne l

Êt re  capab le  de comprendre  la  f i sca l i té  d i te
de la  lo i  Made l in  app l i cab le  en mat iè re  de
protect ion soc ia le  du  T rava i l l eu r  Non Sa la r ié .

Participation active 

Travail en groupe, 

Uti l isation d’outi ls d’intell igence collective,

Mise en pratique avec un cas concret

Définir la notion de protection sociale : son périmètre d’intervention
Maitriser la protection Santé, comprendre le régime obligatoire et comment s’articule un contrat Santé
Identifier le contenu d’un contrat de prévoyance : commet couvrir un besoin d’Indemnité journalière / Invalidité /
Incapacité / Décès ? Maitriser les règles de calcul en fonction de la situation client et de son patrimoine
Maitriser le régime obligatoire de prévoyance et identifier les garanties à conseiller à un client Travailleur Non
Salarié / Salarié
Comprendre le mécanisme de calcul de retraite du régime obligatoire et maitriser le conseil à donner à ses
clients TNS ou salariés sur le sujet de la retraite.
Maitriser le dispositif fiscal de la Loi Madelin sur le domaine global de la protection social du Travailleur non
Salarié : de son impact sur ses charges sociales à son avantage fiscal.
Mise en pratique avec un cas concret et réel d’un Travailleur non Salarié



Pour la bonne réalisation de cette formation, il faut
minimum 3 personnes et maximum 10 personnes.

Cette formation peut-être proposée en inter entreprises
ou en intra entreprises : consulter Christine LEYGONIE

pour qu’elle réponde à votre besoin.

Cette formation personnalisée peut-être adaptée à
votre besoin spécifique.

Contactez : https://leygonieconsulting.fr/

Un questionnaire en début et f in de formation
sera administré pour évaluer votre niveau de
connaissance en début de formation et vos
acquis en f in de formation au travers d’un cas
pratique réal isée en formation.

300€ TTC ** /jour par personne avec un
minimum de 3 personnes.

** : Exonération de TVA - Art. 202 A à 202 C du CGI

Inclus : préparation de la formation avec le donneur ordre,
conception de la formation, documents mis à disposition

pendant la formation, fourniture du support de la formation
Non inclus : frais d’hébergement, transport et repas

Dates et  l ieux :  à déf in i r  avec la consu l tante
et donneur  d ’ordre

PRÉ-REQUIS & CONDITIONS D’INSCRIPTION CONDITIONS DE REUSSITE

EVALUATION

TARIF DURÉE DE LA FORMATION

MAJ : 20/06/2024

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

Christine LEYGONIE est votre formatrice.
Elle établit votre programme sur mesure

Elle est formée à Process Communication Model, 
 Elle utilise des outils d’intelligence collective dans sa pédagogie.

Issue des métiers de la Banque et l’Assurance, elle est diplômée d’un DESS en droit et gestion du
patrimoine privée.

Elle maitrise les relations interpersonnelles.

La contacter au 06 62 19 41 68

Christine.leygonie@orange.fr
 

7h 

Lui ont déjà fait confiance sur ce sujet 

RENSEIGNEMENTS ET INSCRIPTION

Cette formation nécessite que vous soyez dans un

métier où vous êtes amenés à donner des conseils en

protection sociale pour les particuliers et les

professionnels



MÉTHODES PÉDAGOGIQUES 

FORMATION - ACTIONFORMATION - ACTION
    Appréhender les marchés des produits assurance deAppréhender les marchés des produits assurance de

biens et de responsabilitébiens et de responsabilité

Formation 
technique et juridique

Pour les personnes qui doivent
conseiller des clients

professionnels et particuliers
pour leur assurance de biens

et de responsabilité

Maitriser les obligations
d’assurance et les conseils de

protection

Etre capable de donner un
conseil éclairé à un
entrepreneur ou un

particulier

OBJECTIFS & COMPETENCES

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

CONTENUS

Organisme de formation certifié Qualiopi n°QUA007162 

Appréhender le marché de l’assurance de

biens et être capable de le situer dans le

contexte général de l’assurance. 

Identifier la nature des biens à assurer et

pourquoi.

Comprendre les assurances de

responsabilité et ce qu’elles couvrent.

Être capable de conseiller son client pour

assurer ces besoins primaires.

Participation active 

Travail en groupe, 

Uti l isation d’outi ls d’intell igence collective,

Mise en pratique avec un cas concret

Ident if ier les acteurs du marché de l ’assurance de biens et de responsabi l i té .

Ident if ier les d ifférents domaine qui  sont intégrés dans les assurances de biens .

Maitr iser les assurances de biens et de responsabi l i té imposées par le légis lateur .

Comprendre les nouveaux r isques de responsabi l i té à couvr i r  :  la cyber sécur i té des

entrepr ises .  

Mise en prat ique avec un cas concret et réel d ’une PME à assurer :  quels consei ls lu i

préconisez et pourquoi ?



Pour la bonne réalisation de cette formation, il faut
minimum 3 personnes et maximum 10 personnes.

Cette formation peut-être proposée en inter entreprises
ou en intra entreprises : consulter Christine LEYGONIE

pour qu’elle réponde à votre besoin.

Cette formation personnalisée peut-être adaptée à
votre besoin spécifique.

Contactez : https://leygonieconsulting.fr/

Un questionnaire en début et f in de formation
sera administré pour évaluer votre niveau de
connaissance en début de formation et vos
acquis en f in de formation.

300€ TTC ** /jour par personne avec un
minimum de 3 personnes.

** : Exonération de TVA - Art. 202 A à 202 C du CGI

Inclus : préparation de la formation avec le donneur ordre,
conception de la formation, documents mis à disposition

pendant la formation, fourniture du support de la formation
Non inclus : frais d’hébergement, transport et repas

Dates et  l ieux :  à déf in i r  avec la consu l tante
et donneur  d ’ordre

PRÉ-REQUIS & CONDITIONS D’INSCRIPTION CONDITIONS DE REUSSITE

EVALUATION

TARIF DURÉE DE LA FORMATION

MAJ : 20/06/2024

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

Christine LEYGONIE est votre formatrice.
Elle établit votre programme sur mesure

Elle est formée à Process Communication Model, 
 Elle utilise des outils d’intelligence collective dans sa pédagogie.

Issue des métiers de la Banque et l’Assurance, elle est diplômée d’un DESS en droit et gestion du
patrimoine privée.

Elle maitrise les relations interpersonnelles.

La contacter au 06 62 19 41 68

Christine.leygonie@orange.fr
 

7h 

Lui ont déjà fait confiance sur ce sujet 

RENSEIGNEMENTS ET INSCRIPTION

Cette formation nécessite que vous soyez dans un

métier où vous êtes amenés à donner des conseils en

assurance de biens et de responsabilité pour les

particuliers et les professionnels.



Organisme de formation certifié Qualiopi n°QUA007162 

EIRL Leygonie Consulting - 13 Rue de la Marne 45 160 OLIVET - 06 62 19 41 68 - Christine.leygonie@orange.fr
https://leygonieconsulting.fr/

Siret 51429023800054 - Code APE 7022Z - NDA 24450409445

Ce que disent les clients de Christine LEYGONIE : 


